
 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

  

PROFILS DE SORTIE 

Le technicien supérieur en Génie des Affaires 

est un cadre technique. 

Sa formation lui permettra de : 
 
❖ Elaborer la stratégie de développement 

de l’entreprise. 
 

❖ Prendre part à la définition et à 
l’évolution des produits et des services. 

 
❖ Participer à la définition des objectifs 

commerciaux. 
 

❖ Définir les actions commerciales. 
 

❖ Gérer, diriger, animer les équipes 
commerciales. 

 
❖ Collaborer avec l’ensemble des services 

de l’entreprise. 
 
❖ Communiquer avec l’ensemble des 

partenaires et clients de l’entreprise. 
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TEC SUP 
Le Programme de Formation 

TECHNIQUE SUPERIEURE EN AFFAIRES 
 

Haïti  TEC ...L’innovation en matière de 

formation technique et professionnelle. 
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DUREE DE LA FORMATION 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

Neuf (9) mois de formation au Centre de 

formation  et un (1) mois  de stage  en 

entreprise. 

CENTRE DE 
FORMATION TECHNIQUE  
ET PROFESSIONNELLE 

OBJECTIF DU PROGRAMME 

Ce programme de Formation 

Supérieure en GENIE DES 

AFFAIRES, réalisé avec le concours 

de l’Ambassade de France, a été 

élaboré en octobre 2002.  

Ce programme vise la formation de 

techniciens supérieurs capables 

de contribuer au dynamisme des 

entreprises dans une perspective 

de développement technologiques 

et méthodologiques au service de 

la clientèle. 

CONTENU DU PROGRAMME         

Tire du Module Hrs / Total Titre du Module Hrs / Total 

Métier et Formation 15 Règles de protocole 15 

Utilisation d’Ordi & Logiciel / Meth de Recherche 90 Anglais usuel 90 

Mathématique Financières 45 Gestion de la clientèle  45 

Utilisation des Logiciels Comptable 30 Droit des Affaires 45 

Comptabilité d’entreprise 120 Optimisation de la performance 
de l’entreprise 

60 

Gestion de temps 15 Préparation des évènements 
spéciaux 

30 

Participation à l’élaboration de la stratégie d’une 
syntaxe 

45 Introduction à l’économie et à la 
micro finance 

60 

Anglais technique 45 Entreprenariat  75 

Production et gestion  des documents administratifs 60 Recherche d’emploi 30 

Action commerciale 120 Statistiques descriptives 75 

Gestion de stocks 45 Communication française 45 

 Total 1200 

 


